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LEADSCORE"

A Neukunden-Offensive

v" |dentifizierung von Neukunden-Potenzialen mit maximaler Kaufwahrscheinlichkeit

v’ Effizienzsteigerung in der Akquise / Optimierung der Leadquoten
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Probleme
herkommlicher Analysen

Ausgangssituation: Ergebnis:
A Zugekauftes Adressmaterial bietet zu geringe A Potenzialverluste
Leadquoten, die Akquise lauft suboptimal. Aufgrund einer zu geringen Zielgruppenmenge

_ _ _ gehen Vermarktungschancen verloren.
A Zusatzinformationen von Adressverlagen sind zu

flach, um ein optimales Profiling vornehmen zu oder
kénnen. Oft werden Zielgruppen nur nach
Branchen und Mitarbeiteranzahl/Umsatz analysiert A Streuverluste
und selektiert Die Zielgruppenauswahl ist aufgrund ungeeigneter
Analysen oder einer unzureichenden Datenbasis
A Vorhandene Kundendaten sind aufgrund zuvor unprazise und/oder zu groR.

getroffener Zielgruppenannahmen als
Analysebasis nur bedingt geeignet.
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Profiling

Die Leadscore®- Analyse von neugeschaeft

ANALYSE — BASIS

Rund 6 Millionen Firmenadressen
mit tber 100 Millionen
Einzelinformationen
(Pradiktoren)

ANALYSE — MODELL

Multivariates Analyse-Modell
von neugeschaeft erlaubt die
Vorhersage maximaler
Kaufwahrscheinlichkeiten

ERGEBNIS

Neukunden-Adressen mit einem LEADSCORE®
erzielen deutlich bessere Response - Quoten
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Analyse-Basis

Uber 100 Millionen Einzelinformationen (Pradiktoren)

u Firmeninformationen

Rechtsform

Branchen- u. Branchencodes nach WZ
Geschaftsgegenstande
Keywords

Wirtschaftsaktivitat
Gesellschaftsform
Kommunikationsangaben div.
Grundungsjahr
Kapitalausstattung
Fuhrparkangaben: PKW / LKW
Fuhrparkangaben: Kauf / Leasing
Mitarbeiteranzahl

Jahresumsatz

weitere

u Personeninformationen

- Funktion der Entscheider

- Alter der Entscheider

- Befugnisse der Entscheider

- Dauer der Betriebszugehdrigkeit
- weitere

= Geoinformationen

Unternehmenssitz: 1andlich/stadtisch
Filiale / Zentrale

Anschrift

Kreise /Kreis-Gemeinde-Schllssel
Statistische Bezirke
kundenspezifische Vertriebsgebiete
weitere
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Informationstiefe
Exemplarisches Firmenprofil aus der Datenbank

Firmenprofil
Ausdruck vom: 04.04.2017

Hinsche GastroTechnik Kalte-
GroBkuchen-Service GmbH

Ehnkenweg 3

26125 Oldenburg

STAMMDATEN

10: 017641010

Status: Axtiv

Kreis: Olcenburg (Oldenburg), Stadt
Handelsregister: HRB 3247 OLDENBURG/OLDS.
Rechtsform: GmbH

Umsatzstever-1D: Keine Angabe
KOMMUNIKATION

Telefon: 0441/93550

Telofax: 0441/9355550

Homepage: ‘waw gastrowelt.de
KENNZAHLEN

Mitarbeiter: 21-50

Umsatz: 5 Moo, - 10 Mio. EUR
Kapital: 257-50 T EUR

Grondung: 25.03.1994

Fuhrpark: 11-20
Bankverbindungen: BREMER LANDESBANK BLZ: 20050000 Ort: OLDENBURG

(OLDB)

LANDESSPARKASSE OLDENBURG BLZ: 28050100 Ort:
OLDENBURG (OLDB)

BANKHAUS W. FORTMANN & SOHNE BLZ: 28030300 Ont:
OLDENBURG (OLDB)
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GESCHAFTSFELDER
Branchen: Herstellung von sonstigen Metallwaren a. n. g.
g von idlte- icht 10e
den Haushat
des Is1 de Planung,
g von Wartung,
FCKW. Metalbau 0 Vitrinen,
Salatbars).
Ferner besteht ein 24 Stunden-Service fir Kihlanlagen, Baube-
treuung, Bieranlagenwartung, Aufstellen und Montage von Gro8-
Die Betriebsflache umfadt eine GroBe von 6600 gm und die
Ausstelungsflache eine Grd e von 1200 gm.
Gt - Sete tvon 3
€3 gaten e Vervags-
2um Zweck o [

Auszug und

allg. Beispiel

PERSONEN / VERTRETUNGSBEFUGNISSE

Person:
Funktion:
Geboren:
Eintritt:
Wohnort:
Befugnis:
Befreiung:

Person:
Funktion:
Geboren:
Eintritt:
Wohnort:
Befugnis:
Befreiung:

Herr Hagen Seidel

Geschaftsfiihrer

18.02.1966

19.01.2011

Hatten / Bundesrepublik Deutschland
alleinvertretungsberechtigt

§ 181-Befreiung

Herr Lutz Hinsche

Geschaftsfihrer

14.06.1953

14.04.1994

Oldenburg / Bundesrepublik Deutschland
alleinveriretungsberechtigt

§ 181-Befreiung

VERFLECHTUNGEN - ANTEILSEIGNER

Firma:
ort:

ID:
Kapital:
Anteil:

Hinsche Gastrowelt GmbH
Oldenburg

001943083

25564 EUR

100.00%

HISTORISCHE VERANDERUNGEN

17.08.2011 Umfirmierung / Korrektur Alt:

Hinsche Technik & Service GmbH
01.02.2011 Umsatz gedndert

Alt: 5680000 EUR Neu: 5700000 EUR
19.01.2011 Geschaftsfihrer - Eintritt

Herr Hagen Seidel
19.08.2009 Geschaftsfihrer - Austritt

Herr Amdt Schweer
29.07.2008 Geschaftsfihrer - Eintritt

Herr Amdt Schweer
13.02.2008 Umsatz geandert

Alt: 5000000 EUR Neu: 5680000 EUR
23.01.2007 Telefax geandert

All: 0441/9355-111 Neu: 0441/9355550
23.01.2007 Umsatz geandert

Alt: 4970000 EUR Neu: 5000000 EUR
23.01.2007 Fuhrpark geandert

Alt: 8 Neu: 12
23.01.2007 Mitarbeiter geandert

All: 35 Neu: 40
23.01.2007 URL geéndent

Alt: www.erichhinsche.de Neu: www.gastrowelt.de
23.01.2007 StraBe geandert

GmbH - Alle Sete2von3

Es gelten dig i Vertrags- GmbH.
Zum Zweck oder
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Informationstiefe

Uber 6.000 Branchen als Teil der multivariaten Analyse

Kundenanzahl .
prozentual in 9 CeSamtpotential Branchentext Branchen ID
Branche
25,00 % 4 Sonstiger Fahrzeugbau, sonstige ohne genauereZuordnung 30
23,27 % 275 Sammlung gefahrlicher Abfalle 3812
20,85 % 2197 Einzelhandel vom Lager mit Brennstoffen 47991
20,00 % 5 Herstellung von Haushaltsgeraten, sonstige ohnegenauere Zuordnung 275
20,00 % 5 Tiefbau, sonstige ohnegenauere Zuordnung 42
18,65 % 547 Mahl- und Schalmuhlen 1061
18,46 % 65 Herstellung von Kalk und gebranntem Gips 2352
17,40 % 30864 Guterbeférderungim StraRenverkehr 4941
17,39 % 23 Betrieb von Guterabfertigungseinrichtungen fir Schienen- und StraBenfahrzeuge (ohne Frachtumschlag) 52215
17,06 % 973 Sammlung nicht gefahrlicher Abfalle 3811
16,90 % 1284 Beseitigung von Umweltverschmutzungen und sonstige Entsorgung 39
16,67 % 6 Herstellung von Zement, Kalk und gebranntem Gips, sonstige ohne genauere Zuordnung 235
16,67 % 6 Guterbeférderungin der Luftfahrt und Raumtransport, sonstige ohne genauere Zuordnung 512
16,54 % 1566 Behandlung und Beseitigung nicht gefahrlicher Abfalle 3821
16,17 % 773 GroBhandel mit festen Brennstoffen 46711
15,93 % 2480 GewinnungvonKies, Sand, Ton und Kaolin 812
15,69 % 23386 Spedition 52291
15,34 % 1734 GroRhandel mit festen Brennstoffen und Mineraldlerzeugnissen, sonstige ohne genauere Zuordnung 4671
14,85 % 2343 GroBhandel mit Mineraldlerzeugnissen 46712
14,73 % 129 Sammlungvon Abfallen, sonstige ohnegenauere Zuordnung 381
14,69 % 2362 GroRhandel mit Altmaterialien und Reststoffen 4677
14,29 % 42 Holzeinschlag 22
14,29 % 7 Sonstiger Tiefbau, sonstige ohnegenauere Zuordnung 429
13,96 % 1784 Vorbereitende Baustellenarbeiten 4312
13,85 % 621 Behandlung und Beseitigung gefahrlicher Abfalle 3822
13,79 % 29 Bergbau auf chemische und Dingemittelminerale 891
13,70 % 292 Herstellung von Frucht- und Gemisesaften 1032
13,43 % 1229 Herstellung von Frischbeton (Transportbeton) 2363
13,24 % 136 Betrieb der Sammelkanalisation 37001
13,22 % 522 Herstellung von Futtermitteln fur Nutztiere 1091
12,99 % 3240 Ruckgewinnung sortierter Werkstoffe 3832
12,50 % 8 Sonstige spezialisierte Bautatigkeiten, sonstigeohne genauereZuordnung 439
12,26 % 106 Herstellungvon Malz 1106
12,01 % 7608 Lagerei 521
12,00 % 75 Raumtransport 5122

Auszug und allg. Beispiel

im Bereich Nutzfahrzeug-
Absatz
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Informationstiefe

Keywords in Geschaftsgegenstanden als gewichtiger Teil der
Leadscore®-Analyse

Auszug und allg. Beispiel
im Bereich Nutzfahrzeug-

GESCHAFTSFELDER Absatz
GESCHAFTSFELDER
Branchen: Bau von Gebauden (ohne F
Gas-, Wasser-, } gs- sowie LUf und Klimai Branchen: Oterbet g im St
FuBboden-, Fliesen- und Plattenlegerei, Tapezlerevei
Geschaftsgeg: d: fisgeg ist der Ti von aligemeinen Gitern mit
Geschiftsgeg: d: haft ist die ) ion und der LKWs und sowie g und Lagerei;
Neubau von Gebauden zu Wohn- und Geschaftszwecken sowie der Frachienvermitiung; Handel mit Sekundr- und Rohstoffen.
dev Handel mit B ffen. Es werden I istungen in dan
. Dachdecker- und M e A Klemp
arbeiten sowie Gas-, Wasser- und Helzumsmslallanon. Fliesen-
i enbal
fogen und Im JRICKANRE orbrachi. Geschiftsgegenstand: Import und GroBhandel von Obst, Gemise und artverwandten
Artikeln, Durchfiihrung von Fruchtdienstleistungen,
Bananenreiferei, gewerblicher Gmorkraﬁvenwhv
In Buseck stehen moderne Umschl, ichtungen mit Kihira
Geschiftsgeg ; e . D"d""h"mg W",Ge'f?e;;ﬁvm" nach d:;nldu und klimatisierter K i ----rﬂache zur Verfigung. Gesamt-
nach dem Sachsischen Gesetz iber den Brandschutz, lagerflche 9.000 gm (langfristiger Mietvertrag).
Rettungsdienst Es wird eine Bananenreiferei mit einer Wochenkapazitat von bis zu
und Katastrophenschutz - SachsBRKG), Kleintransporte bis 2, 8 1, 40.000 Karton (a 18kg) betrieben. Seit 1999 wird die Belieferung
Erbringung von Dienstleistungen aller Art, insb in den der Gastronomie forciert, teils auch mit speziellen Sortimenten.
Bereld-en w-nscham-ohes Gebaudemarugemem und Seit 2003 werden zusatzliche Transporte im gewerblichen
C igung sowie Guterkraftverkehr durchgefihrt. In beiden neuen Sparten ist eine
Betrelbung von Kichen und Verpfl R erfolgreiche Entwicklung zu verzeichnen.
Das arbeitet gend als D Zertifiziert nach DIN EN ISO 9001 : 2000, IFS (Intemational Food
fir das Klevslcankemau;il:oberg wr:beélpl;r 31 0:'2002 Standard), QS (Ihr Prifsy far Leb ittel), BIO
W“b"“"ffe': x':,g:"“ he. einschiieBlich Verpflegung (Bkolokischer Landbau) und HACCP-Konzept.
Ebenso wurde der Fuhrpark des Krankenh mit vier Mitarbei
Ubernommen.
GESCHAFTSFELDER
Branchen: Baugewerbe a. n. g.
GESCHAFTSFELDER Dammung gegen Kalte, Warme, Schall und Erschitterung
D i und B g
Branchen: Gterbeforderung im StraB keh
Spedition Geschiftsgeg G ist der Betrieb eines Dachdeckerbetriebes so-
wie die Ausfihrung der damit verbundenen Tatigkeiten in den Be-
Geschiftsgegenstand: G des U h ist die Durchfihrung von Kleintrans- reichen: B 9 Wa 9
porten und Kurierd aller An, insb for Arznei- Sdb'gﬂg*w )
mittel, Spedition im weitesten Sinne einschlieBlich der notwen- T — " bew"‘::; e S
di Zwischenlag , Vermi g von Lagerflachen, Unterhal- arbeit
lu.on;neines Zeiwmwen:iebes. td Mitglied in der Dachdeckerinnung Dresden.




neugeschaeft

Business. Data. Experts.

Workflow

Phasen der Leadscore®- Generierung

1 Kunde 2 neugeschaeft 3 Adressen mit Leadscore®
! A
A
A Historische Daten T A Rund 6 Millionen N A Priorisierung der Zielgruppen
Kundenbestand C Gewerbetreibende A (stufenlose Scorewertvergabe)
A Aktuelle Daten H A Uber 100 Millionen L A Zielgruppenmengen nach
Callcenter-Leads Zusatzinformationen Y Kundenwunsch
| (Pradiktoren)
S
A E
G

Die Dauer des Matching- und Analyseprozesses betragt ca. zwei Wochen
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Analyse-Ergebnis

Potenzial-Adressen mit dem individuellen LEADSCORE®
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Analyse-Ergebnis

Erfolgskurve der Leadscore®- Optimierung / Steigerung der Leadquote

100,00%

90,00%

80,00%

70,00%

60,00%

50,00%
N

7

40,00%

Leadquote

30,00%

20,00%

10,00% A

0,00%

0%

a4 Modell
neugeschaeft

afm  7yfall
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BE ON TOP!



